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La linea de tractores de orugas de
la marca se destaca en los campos e
instalaciones agricolas del continente
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iBienvenidos nuevamente!

ste afio es muy especial por dos motivos: primero, el contexto actual

frente al cual debimos adaptarnos para mantenernos cerca de
nuestros clientes, ayudandolos a seguir realizando sus tareas diarias y,
segundo, porque este 2020 cumplimos 70 afios de presencia en América
del Sur, un aniversario que nos hincha el pecho de felicidad y orgullo.
Ahora, jqué tienen en comun estos dos puntos que a simple vista
parecen contrarios? Ambos resaltan nuestro compromiso, cercania e
interés por el desarrollo de sectores fundamentales para el desarrollo de
la economia.

Estas siete décadas de trayectoria nos ensenaron mucho. A través
de los afios edificamos un espiritu de unién que nos permitié desarrollar

Vicepresidenta de un gran equipo formado por especialistas, concesionarios y clientes.
New Holland Construction Todo esto nos llevé no sélo a participar de grandes obras en toda la
para América Latina region, sino también a crear lazos estrechos con todos los involucrados

en esta tarea esencial que es la construccién. Hoy somos una familia que
constantemente se cuida e innova para ofrecer las mejores soluciones a
todas las necesidades.
£% NEW HOLLAND Y esto ultimo es muy importante en el contexto tan atipico que

h_CONSTRUCTION o enfrentamos actualmente con la pandemia generada por el Covid-19.
Cuando se presentan estas situaciones tan ajenas a la realidad cotidiana,
todos volvemos a resaltar la importancia de estar presentes y unidos
para salir adelante. En nuestro caso, esto es lo que siempre nos
identifico como marca y lo que méas nos destaca en la actualidad.

La construccion continda con sus maquinas encendidas, poniendo
a disposicion de las comunidades toda su potencia. Los operadores y
empresas con su fuerza, voluntad y dedicacion son un ejemplo para
todos y es ahi donde estamos presentes para ayudarlos en todo lo que
necesiten.

Nuestra red de concesionarios se encuentra realizando un trabajo
excepcional para asegurarse que nuestros clientes se sientan contenidos
y sepan que desde New Holland Construction estamos a disposicion para
brindarles soporte. Hoy, y desde hace mas de medio siglo, esto es algo
que nos enorgullece a cada uno de los que conformamos esta marca.

Hace 70 afios que alcanzamos grandes objetivos y esto seguira asi
durante muchos afios mas.

jBuena lectura!
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70 Anos

La marca cumpli6 siete décadas de
presencia en América Latina

I Mas desarrollo

El Municipio de Tandil, Argentina, elige
las motoniveladoras de la marca para
mejorar y desarrollar sus caminos rurales

Diversas aplicaciones

La bodega argentina BordeRio utiliza
una retroexcavadora B90B para realizar
tareas en su estancia

Obras en Entre Rios y Santa Fe

Oscar D’Anna es el titular de una firma
que realiza obras con maquinaria New
Holland Construction

Eficiencia y potencia

La linea de retroexcavadoras de la marca se
destaca por su precisién y alto rendimiento,
volviéndose ideal para los sectores de la
construccion e industrial

| Aplicaciones agricolas

Los tractores de orugas de la marca
brinda excelentes resultados en los
campos e instalaciones agricolas

Tecnologia de punta

FleetSystems es utilizado en diferente
maquinaria para lograr una mayor
productividad

Siempre junto a los clientes
En tiempos de Covid-19, la marca se

mantiene activa a través de diferentes
canales de comunicacion

;Sumate a nuestras redes sociales!
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/0 ANOS DE PRESENCIA
EN AMERICA DEL SUR

Durante siete décadas, la marca

Yy su constante innovacion fueron
protagonistas de grandes obras en
todo el cono sur

ew Holland Construction es

una marca reconocida por su
cercania con el cliente y su com-
pleta linea de productos con dife-
rentes aplicaciones, y esto se logré
a través de nada menos que sie-
te décadas de trabajo y esfuerzo.
Durante todo este afo, la marca
se encuentra conmemorando 70
afios de presencia en América del
Sur, lo cual merece reconocimien-
to y festejo.

“Estamos celebrando siete dé-
cadas de una trayectoria repleta
de soluciones, innovacién y tecno-
logia. Estamos orgullosos de todos
los logros alcanzados a través de
los afios”, aseguré Paula Araujo,
vicepresidente de la marca para
América del Sur.

El espiritu de unién y los logros
son el producto de una construc-
cién sélida levantada gracias a la
dedicacion de los equipos de espe-
cialistas, colaboradores, clientes y
la red de concesionarios que cons-
tantemente se encuentra en cre-

¥ New Holland

cimiento y evolucién. “Todo este
trabajo se vio y se ve reflejado en
la gran presencia de maquinaria
New Holland Construction en dife-
rentes obras a lo largo y ancho del
continente”, sefialé Araujo.

La historia de la marca se re-
monta a 1950 con el montaje de
equipos en el barrio Bras de San
Pablo, Brasil. Con el pasar de los
afios, en la década del '70, estas
mdquina pasaron a desarrollarse
en la actual fabrica de Contagem,
en el estado de Minas Gerais. A
partir de ese momento, New Ho-
lland Construction se consolidé en
toda la regiéon con su linea com-
pleta de retroexcavadoras, palas
cargadoras, motoniveladoras,
excavadoras hidraulicas, tracto-
res de orugas, minicargadoras,
miniexcavadoras, ademds de pre-
sentar continuamente soluciones y
tecnologias para la construccion y
el agronegocio.

“Llegamos a los 70 afios uni-
dos, renovandonos y presentando
lo mejor del mercado. Dia a dia
construimos el futuro de América
del sur. Persiguiendo nuestro obje-
tivo de ofrecer las mejores solucio-
nes alcanzamos muchos objetivos
y sobrepasamos obstaculos, y asi
seguiremos”, cerrd Araujo.

e
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objetivo el mantenimiento de los caminos que
conectaban los campos e instalaciones agricolas.
Para 1995 se form6 oficialmente la Cooperativa
Integral de Provision de Servicios Publicos de
Tandil, que hoy funciona mediante un Consejo
de Administraciéon integrado por los producto-
res representantes de cada zona del municipio,
distintas entidades y la municipalidad.

“Hace muchos afios que realizamos obras
para que los caminos sean de mejor calidad y
permitan la transitabilidad todos los dias. Para
lograrlo, trabajamos con dos motoniveladoras
RG140B y cuatro RG170B. Cada una tiene asig-
nada una zona de aproximadamente 150 km
donde llevan adelante tareas de entoscado y
reentoscado”, explican los productores que con-

I 0s caminos rurales son esenciales para la forman la cooperativa.

comunicaciéon entre localidades y su obje-
tivo principal es solucionar los problemas de
conexion entre los centros urbanos y las pobla-
ciones periféricas. En Tandil, localidad ubica-
da en la provincia argentina de Buenos Aires,
quienes se encargan de mantener en buen es-
tado los caminos rurales son los miembros de
La Cooperativa Vial del municipio.

Clientes del concesionario Nordemaq, su his-
toria comenzo6 en 1990 cuando se formaron las
Comisiones Vecinales Rurales que tenian como

Elegir maquinaria es una tarea compleja si
no se tiene la informacién necesaria. Quienes
estuvieron de asesorar a la Cooperativa expli-
cando detalles, caracteristicas y rendimiento de
las motoniveladoras fueron los miembros del
equipo comercial de Nordemagq. “Nuestro obje-
tivo es contar con equipamiento vial de calidad
que nos permita mantener y mejorar la totalidad
de los caminos rurales. Para eso necesitamos
magquinas confiables y sencillas que brinden un
resultado 6ptimo y eso es, justamente, lo que en-
contramos en las motoniveladoras de la marca”,
afirman desde la cooperativa.

6 revista En Obra
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Las maquinas de New Holland Construction
son reconocidas por sus diferentes aplicacio-
nes y adaptaciones a todos los tipos de terrenos.
Este fue el motivo que llevé a los duefios de la
Finca BordeRio, una bodega ubicada en Entre
Rios, a elegir una retroexcavadora B90B para
trabajar en su establecimiento.

“Realizamos tareas de ganaderia y también
tenemos una bodega. Alli contamos con una re-
troexcavadora B90B que nos ayuda a superar los
desafios que nuestra provincia nos presenta por
su topografia. Elegimos esta maquina luego de
asesorarnos con el concesionario Rosario Maqui-
nas, quienes nos informaron y despejaron todas

nuestras dudas”, explica Guillermo Tornatore,
quien, junto a Verénica Irazoqui, su esposa, se
encarga de las labores dentro de la empresa.

Los desniveles y la gran erosion del suelo son
un gran desafio para todos aquellos que deciden
desarrollar sus emprendimientos en aquella pro-
vincia del litoral argentino. “Cuando llegamos
nos encontramos con pendientes de 26 metros
y también con una gran pérdida del agua debido
a que cada vez que llovia todo terminaba en una
laguna cercana sin posibilidad de uso. Entonces,
por todo esto, decidimos empezar a realizar un
trabajo de disefio de caminos que, a su vez, hicie-
ran de canaleta de desagiie”, detalla Guillermo.

PRESENTES EN EL DESARROLLO
GANADERD'Y VITIVINICOLA ARGENTING

En la provincia de Entre Rios, la empresa
BordeRio utiliza maquinaria de la marca

en su instalaciones

8 revista En Obra
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Para lograr su objetivo, decidieron que su
mejor opcién era la retroexcavadora B90B. “Con
esta mdquina realizamos las suspensiones del te-
rreno a través de lomos de burro que nos permi-
tieran bajar la velocidad del agua y direccionarla
a dos lagunas interiores. Estas lagunas estian a
diferente alturas y alli hacemos el acople de agua
para su posterior utilizacion. Por supuesto, tam-
bién tienen un fin visual, estético, para que todos
los visitantes de la finca las aprecien. La eficacia
y el desempefio del producto fue excelente”, ase-
gura Tornatore.

“La maquina tiene una gran ductilidad, es fa-
cil de usar y tiene mucha precision, es increible.
La vamos a usar para muchas mas obras”, cie-
rran los duefios de esta finca que, gracias a sus
atracciones productivas y paisajisticas, es elegi-
da por cientos de turistas.
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Oscar D’Anna es un cliente oriundo de la pro-
vincia argentina de Santa Fe que, con mucho
esfuerzo, fund6 en 2013 una empresa que lleva su
nombre y que se dedica a realizar construcciones
civiles y movimientos de suelo con los que utiliza
una retroexcavadora B90B adquirida a través de
Grupo Rosario M4quinas.

“Trabajamos en Entre Rios y Santa Fe, dos
provincias con terrenos completamente diferen-
tes pero que comparten una Unica caracteristica:
ambas poseen una gran preponderancia de suelos
fangosos. Entonces, para poder realizar las tareas
pertinentes en cada obra, sabia que necesitaba
una maquina que se adapte a todas las circuns-
tancias y que brinde seguridad. Esto fue lo que en-
contré en la retroexcavadora B90B, la cual adquiri
junto con aplicaciones adicionales, como patas es-
tabilizadoras verticales y brazo extensible”, cuenta
Oscar D’Anna.

Desde que incorporé este producto a su flota
no dej6é de tener buenos resultados en todas sus
obras. “Me permite hacer todo tipo de tareas y
siempre me brindé satisfacciones. En todos estos
aflos pude comprobar que el trabajo lo hace per-
fectamente hasta en los terrenos mas dificiles. He
realizado obras en zonas fangosas al lado del rio
y trabajos en lugares con pendientes y filtraciones
de napa y siempre resolvié sus tareas”, detalla el
ingeniero civil.

Cuando comenzé con su empresa, Oscar supo
qué tipo de méquina necesitaba para obtener los
mejores resultados. “Opté por New Holland Cons-

New Holland %

truction porque tenia las mejores referencias y no
me equivoqué. Esta maquina me dio la posibilidad
de realizar muchos trabajos que con otras retroex-
cavadoras no hubiera podido lograr”, sefiala D’An-
na, y agrega: “Tengo una excelente relaciéon con
Alejandro Sudrez, titular del concesionario, y todos
en Rosario Maquinas estian a disposicién para ayu-
darme con los repuestos o con cualquier duda que
tenga”.

Actualmente, en el contexto atipico que enfren-
ta la Argentina como consecuencia del Covid-19, la
empresa no estd realizando ningtn trabajo pero,
sin dudas, estdn ansiosos por volver a las obras
cumpliendo con todas las medidas de salud e hi-
gienizacién necesarias.

La marca siempre se destaco por la eficiencia
de la maquinaria y la atenciéon que brindan sus
concesionarios y Oscar comenta: “Volveria a elegir
New Holland Construction porque para mi repre-
senta respaldo, seriedad y repuestos en forma in-
mediata. Esto Gltimo no es un detalle menor, sino
que es algo muy importante porque obtener los re-
puestos originales de forma inmediata es esencial

para alcanzar buenos resultados”.

11
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Répidas, precisas, potentes y eficaces. Estas
son sblo algunas de las caracteristicas que
distinguen a la linea de retroexcavadoras New
Holland Construction que, sin importar la exi-
gencia de las tareas, sobrepasan desafios de ex-
cavacion, carga, zanjeo, arrastre o alzamiento de
piezas entregando el maximo rendimiento.
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Las retroexcavadoras B90B, B95B, B110B y
B115B son ideales para trabajar en las mas varia-
das condiciones y, segiin cuenta Giovanni Borgo-
novi, gerente de marketing de la marca, “se adap-
tan a los diferentes terrenos y obstaculos, ya que
estdn equipadas con funciones que aumentan su
versatilidad y productividad preservando los cos-
tos operativos y por lo tanto el valor del equipo”.

Toda la linea cuenta con un disefio del brazo
que posee un perfil curvo que reduce la altura de
transporte y una estructura angosta que mejora
la visibilidad. “Esto permite un excelente trabajo
en espacios reducidos. Ademads, cuentan con una

cuchara con una capacidad de 0,21M3”, detalla
Borgonovo.

Por su parte, ofrecen una visibilidad superior
gracias a su gran altura, permitiéndole al operador
trabajar sin importar los obstaculos en los espacios.

A su vez, se destacan por el motor de 4.5 litros
turbocargados, con Intercooler y certificacién Tier
I1I de emisiéon de gases. “Todas ofrecen un mayor
torque y potencia. A su vez, las caracteristicas de
estos motores permiten un gran ahorro de com-
bustible. Ademds, cuentan con control automético
de la traccién en las cuatro ruedas y reducciéon de
velocidad automadtica para cambiar velocidades
sin esfuerzo en cualquier tipo de terreno”, agrega
el directivo de la marca.

La importancia que le da New Holland Cons-
truction a la comodidad del operador se hace no-
tar en toda la linea retroexcavadoras. “Las cabi-
nas cuentan con mucho espacio para las piernasy
los pies y controles de acceso faciles e inmediatos.
También posee un potente sistema de ajuste clima-
tico que ofrece una rdpida calefacciéon o refrigera-
cién y su cabina”, cierra Borgonovo.

13
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Gracias a sus caracteristicas y adaptabilidad
a todo tipo de terrenos, los productos New
Holland Construction pueden utilizarse en secto-
res esenciales para el desarrollo, como el agri-
cola-ganadero. En este sentido, los tractores de
oruga D125C, D150C y D180C resultan ideales
para este rubro.

“Estos tractores son reconocidos por ser los
m4s robustos y confiables del mercado. Son idea-
les para obras de infraestructura en el campo, ya
que cuentan con una gran versatilidad y una alta
performance en las condiciones mas severas”, ex-
plica Giovanni Borgonovo, gerente de marketing
de la marca.

Con una potencia que varia de los 125 hasta los
214 HP, estos tractores de oruga cuentan con una
tecnologia que permite la reduccién de los costos
operacionales, ruido e impacto ambiental, lo que
tiene como resultado un alto rendimiento en po-
tencia y eficiencia de combustible.

“Tienen una transmision hidrostatica en la can-
tidad exacta del torque, evitando asi posibles pati-
najes. A su vez, cuentan con un mando final triple
y orugas de larga vida que ofrecen una gran resis-
tencia y sobrepasando cualquier obstaculo que se
les presente”, asegura Borgonovo.

Todas estas caracteristicas los vuelven ideales
para realizar tareas agricolas. “Pueden ser utili-
zados con éxito para la realizacién de aberturas
de presas, zanjas, sedimentacion, curvas de nivel,
fertilizacién, exploracién forestal, entre otras labo-
res”, cierra el gerente de marketing.

New Holland

15
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La marca cuenta con sistemas
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una mayor productividad

que facilitan la gestion de
madgquinas y flotas

New Holland Construction se destaca por su
completa linea de productos y por el constante
desarrollo de nuevas tecnologias que aumentan la
productividad de la maquinaria. Una de estas inno-
vadoras soluciones es conocida como FleetSystems,
un sistema que permite que la operacién de cada
maquina sea mas eficiente y que estd compuesto
por FleetForce y FleetGrade, dos herramientas tec-
nolégicas que facilitan y cubren todas las necesida-
des de los clientes.

FLEETFORCE

Este sistema de telemetria recopila informacion
sobre el desempefio de la maquina y su ubicacién

ofreciéndole al operador datos de lectura simple.

“Cada uno de los datos que ofrece Fleet Force le
permite al duefio de la mdquina volver maés eficiente
y rentable su producto. Esto, a su vez, cuenta con
el soporte constante de los especialistas de los con-
cesionarios, lo cual se traduce en un resultado atin
mejor”, sefiala Daniel Amaral, especialista de mar-
keting de producto de New Holland Construction.

Este hardware se integra a los productos New
Holland Construction a través del sistema de datos
CAN-bus. “Permite conocer el desempefio y la infor-
macion vital de laS méaquinas. Asi, se puede compa-
rar el rendimiento o la tendencia de estas en cuanto
al consumo de combustible e identificar la manera
de optimizar el uso del equipo”, explica Amaral.

Ademas, Fleet Force brinda datos que facilitan el
conocimiento acerca del rendimiento del operador.
“El objetivo es aumentar la rentabilidad y permitirle
al duefio planificar de forma eficaz y con tiempo los
puntos a mejorar”, detalla el especialista.

FLEETGRADE

Por su parte, FleetGrade es otra herramienta que
busca aumentar la precision de trabajo de los pro-
ductos y minimizar sus costos.

“Posee un sistema de nivelacién habilitado para
los tractores con orugas, motoniveladoras y excava-
doras, puede ser 2D o 3D y muestra en una panta-
lla toda la informacién necesaria para controlar la
inclinacién transversal de las laminas y regular la
elevacion de las maquinas con la ayuda de sensores
robustos y alta tecnologia”, dice Daniel Amaral.

Entre los beneficios de FleetGrade 2D se puede
sefialar la reduccion o incluso eliminacién del retra-
bajo. “Este sistema ayuda a ahorrar tiempo, mate-
rial, dinero y también, por el control automadtico de
la ldmina, permite nivelar el trabajo a velocidades
superiores a las tradicionales”, enumera.

Si se utiliza la informacién de proyecto 3D, se
puede obtener una nivelacién atn mdés eficiente.
Se pasa de una solucién 2D basada en laser a una
3D con estacién robética o una base RTK con GPS
logrando no depender de alineaciones, desplie-
gues o piquetes.

Por otro lado, FleetGrade también ofrece un sis-
tema de excavacién con tres opciones. “El sistema
1D utiliza tres sensores de inclinacién que estan
montados en la pluma, brazo y cuchara. Ademas, no

necesita utilizar ldser y la profundidad del corte es
presentada directamente en el panel de la cabina. El
2D ofrece un sistema de excavacion con una imagen
completa del trabajo y cuenta con dos inclinaciones
que combinan profundidad e inclinaciones longitu-
dinales y transversales. Finalmente, con el sistema
3D se trabaja con alta precision del GPS y permite
monitorear la posicién de excavacion a través de un
modelo digital de terreno”, cierra Amaral.

17
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Frente a la situacion sanitaria atipica que se en-
cuentra enfrentando el mundo como consecuen-
cia del brote del Covid-19, la marca decidi6 adaptar
el trabajo de su amplia red de concesionarios con el
objetivo de continuar brindando servicios bajo una
estricta serie de medidas tendientes a proteger la
integridad fisica de colaboradores y clientes.

La principal razén por la cual se decidié conti-
nuar atendiendo a través de diferentes canales fue-
ron los clientes, la mayoria implicados en sectores
esenciales para el abastecimiento y el desarrollo de
rubros vitales, como la agricultura y la construccion.

“Cada madquinista estd trabajando solo, por lo
que no hay contacto con otras personas. Ademas,
tenemos en cuenta todas las medidas de prevenciéon
e higienizacion. Uno se siente bien haciendo traba-
jos que benefician a la poblacién”, cuenta Alejandro
Lovera, cliente de la localidad argentina de El So-
berbio, en la provincia de Misiones, que se encuen-
tra realizando tareas de entubados para asegurar
agua potable a todo el municipio.

18

Asi, con responsabilidad y priorizando la salud
de todos sus clientes, colaboradores y concesiona-
rios, la marca demostré estar dispuesta para re-
solver sus necesidades y apoyarlos en todas sus la-
bores. “Decidimos implementar diferentes canales
digitales para comunicarnos con los clientes. Ade-
mas, desarrollamos protocolos para la recepcion
y envio de piezas, higienizacién de las instalacio-
nes y contacto con los clientes”, explic6 Giovanni
Borgonovo, gerente de marketing de New Holland
Construction.

En relacion a esto, los clientes de la marca re-
marcan la importancia de sus trabajos y cuentan
las medidas de prevencién que toman para evitar
posibles contagios.

Jonatan Fuentes trabaja en la Municipalidad de
Cipolletti, Rio Negro, y es el maquinista de una de
las motoniveladoras RG200B que conforman la flo-
ta del municipio. “Estamos trabajando el 50% del
horario regular haciendo el mantenimiento de las
calles que estaban muy deterioradas. Para esto to-
mamos las medidas de higienizacién necesarias”,
cuenta con orgullo.

En la ciudad argentina de La Plata, por su par-
te, Walter Berducci tiene una minicargadora L218 y
realiza trabajos de limpieza de canales, movimien-
tos de suelos y carga y descarga de materiales y
cuenta: “actualmente estamos trabajando en el ten-
dido de una red de fibra éptica tomando todas las
medidas de prevencién necesarias”.
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¢Conversamos? Yamos a buscar el mejor camino para vos. Queremos escucharte y comprender
como podemos ayudarte, sea en lo que sea. O cuando sea. Porque estar a tu lado es tener la
seguridad de gque podemos ofrecerte mas que productos. Podemos hacer historia. Por ello,

conta siempre con nosotros. Vamos a construir juntos un futuro mas seguro para todos.

Contactate con nosotros a través de nuestro servicio de atencion al cliente al 0800-266-1373.

Distribuidores en Argentina

Zona Centro, Este y Cuyo  Zona Norte y Centro Zona Centro Zona Sur Zona Litoral

COVEMA NORDEMAQ CERUTTI ABERCAR GRM

Tel.: (+54) 03327-44-2000 Ted.: (+54) (:362-441-6059 Tel.: (+54) (357 2-466-022/460-754 Tel.: (+54) 02B0-444-3444/) GRUPD ROSARID MAGUINAS
WWW. COVBIMASAGIT. com.ar E-rmail: infof@nondamad.com Ted.: {+54) (353-4522560 34623051 Ted.: [+54) 0341-15-3104-454

E-mail: ventas.beeruti@oncative.netar  www.abercar.com E-mail; info@grupeam.com.ar

Distribuidor en Uruguay: PERTILCO / Tel: (+598) 2817 0780 / www.pertilco.com.uy www.newholland.com.ar / lineadirecta@newholland.com




